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Energielieferant — Definition ( § 5)

» Natlrliche oder juristische Person oder Personengesellschaft
m Entgeltliche Abgabe von Energie an Endenergieverbraucherinnen

+ Endenergieverbraucherinnen =
- Natdrliche oder juristische Person
- Bezug von Energietragern zum Einsatz und Verbrauch in Osterreich

m Keine Lieferanten sind:
- Unternehmen mit weniger Absatz als 25 GWh/a

- Beschaffer
- Einspeiser von Abwarme / Uberschussenergie an die Produktion




Lieferantenverpflichtung
Zlele und Richtwerte ( § 4)

m 159 Petajoule kumulierte Einsparung von 2014-2020




Lieferantenverpflichtung
Energieeffizienz bel Energielieferantinnen ( § 10) —

m Energieeffizienzmalinahmen im Zeitraum 2015-2020

+ el sich, eigenen Endkunden oder
anderen Endenergieverbraucherinnen (Uber ,Handler)

+ mindst. 0,6 % ihrer Energieabsatze bezogen auf das Vorjahr

+ davon mindst. 40% MalRnahmen bel Haushalten im Wohnraum:
Heizen, Kiihlen, Warmwasser, Hilfs- und Haushaltsstrom

+ Faktor 1,5 fir Malsnahmen bei einkommensschwachen
Haushalten




Lieferantenverpflichtung

m Branchenverpflichtung ( § 11)

+ Ermdglicht Zusammenschluss von Unternehmen mit einem
geringeren Absatz als 150 GWh/a

m Ausschreibung ( § 20)

+ An Stelle des Nachweises von gesetzten Mal3nahmen nach § 10
oder §11

m Ausgleichsbeitrag bei Nichteinhaltung der Verpflichtung ( § 21)
+ Dzt. 20 Cent pro nicht eingesparter kWh
+ Fliel3t in Topf zur Forderung von Energieeffizienzmal3nahmen




Defaultwerte und Berechnungen zur
Ermittlung der Einsparungseffekte von Beratung

m Methodendokument (AEA, 10/2013)

+ Defaultwerte flr Energieberatung (Neubau und Sanierung)
- Einsparungen unterschieden nach 3 Qualitatsstufen der Beratung
- Durchschnittliche Einsparung je beratenem Thema zu Hille / Haustechnik
- Durchschnittliche Einsparung je beratenem Thema: Haushalt / Strom
- durchschnittlicher Endenergieverbrauch je Haushalt: 22.000 kWh/a

+ Qualifikationskriterien flr Energieberaterinnen

Dokument wird durch eine noch zu erlassende Richtlinie ersetzt werden




Welche End-KundInnen versprechen hohe
gebaudebezogene Einsparungen?

Zlelgruppe Einfamillienhaus
Sanierung
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Handlungsmotive
Sanierungskundinnen .

Motive der Sanierungskundinnen Energiekosten Senken/
Wohnkomfort sind
Hauptmotive

Die laufenden Energiekosten senken/ beschrdnken

Den Energieverbrauch senken/beschranken

VAN

behagliches Innenraumklima und \Wohnkomfort

Notwendige Instandhaltungsarbeiten durchfilhren
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Erneuerbare Energietrager
einsetzen fiir 56 % sehr wichtig

Erneuerbare Energietrdger einsetzen

Etwas fur die Umwelt und den Klimaschutz tun

Eine Férderungin Anspruch nehmen

Forderung und Werterhalt als
Motiv im mittleren Bereich
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Den Wert des Gebaudes erhalten oder steigern

Vorsorge fur das Wohnen im Alter treffen

Gebidude aufden neuesten technischen Standard
umsetzen

Das Haus verschénern
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nicht beheizte Raume beheizbar machen
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Wohnflache vergroRern kein
Thema - in der Sanierung

Die Wohnflache vergréRern
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Umsetzungsbereitschaft
von MafRnahmen - Sanierungskundinnen

Umsetzungsbereitschaft fiir MaBhahmen bei einer hoheren
Forderung

60% konnen sich einen
besseren energetischen
Zustand bei hoherer
Forderung vorstellen

einen besseren energetischen Zustand als
geplantumzusetzen

bei der Wahl des Haustechniksystems
einzuschranken

ausschlieRlich erneuerbare Energietrager
einzusetzen

Uberwiegend 6kologische oder nachwachsende
Baumaterialien verwenden

im Ortskern zu bauen oder ein Bestandsobjektzu
sanieren

Energiebuchhaltung zu fiihren und an die WBF
Ubermitteln

33% sind offen fiir die
Aufnahme eines Kredites

umfassenderzu sanieren, sodass Sie einen
Kredit aufnehmen miissten

eine Komfortliftung einzubauen

wenig Bereitschaft flr
Komfortluftung und
Einschrdnkung Wohnflache

sich bei der Wohnflache einzuschréanken

s RPN
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Ja, durchaus Eher schon Eher nicht = Nein, keinesfalls




Informationsquellen
der Beratungskundinnen

Welche weiteren Informationsquellen und Fachleute haben Sie
zusatzlich zur Energieberatung noch herangezogen?

Wohnbauférderstelle

Gemeinde

Baumeister und Fachmessen
sind im Neubaubereich wichtige
Informationsquellen

Bausparkasse
Baumeister

Architekt

Fachzeitschriften/Biicher

Wichtigste Informationsquelle flr
Sanierungskundinnen sind das
Internet und Freunde

50% der Sanierungskundinnen
sind Generation 50+

Fachmesse, z.B.
Hauslbauermesse

Internet
von Freunden

Sonstige
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Alter der Personen und
Investitionsbhereitschaft

Verteilung der Beratungskundinnen nach Alter der Personen und
Investitionsbereitschaft

Uber 60 Jahrein %

51-60 Jahrein %

41-50 Jahre in %

31-40Jahrein %

bis 30 Jahre in %

0% 20% 40% 60% 80% 100%

Wbis €5.000 mE€5.000bis € 10.000 m€10.000bis €20.000 m€20.000bis € 40.000 mmehrals€40.000

In der Generation 50+
investieren rund 30%
mehr als 40.000,- Euro

Jungere Personen (bis
40 'Inhra\ sind bereit

TV vuli U vuli

mehr zu |nvest|eren als
Personen uber 60 Jahre
70% dieser Altersklassen
sind bereit mehr als
40.000,- zu investieren




Einkommen und
Investitionsbereltschaft

Verteilung der Beratungskundinnen nach Einkommen und

>4.500 Euro

3.000—-4.500 Euro

2.000-3.000 Euro

1.500-2.000 Euro

< 1.500 Euro

Investitionsbereitschaft

M bis€5.000 m€5.000 bis € 10.000 m € 10.000 bis € 20.000 m€ 20.000 bis € 40.000 mmehr als € 40.000

Generell hohe
Investitionsbhereitschaft

Am hdchsten ist der Anteill
jener Personen, die viel
investieren (67%) in der
Einkommensgruppe
3.000 - 4.500 Euro

In der mittleren
Einkommensgruppe
(2.000 — 3.000 Euro)
investiert rund die Halfte
der Personen mehr als
40.000 Euro




Besitzdauer und
Investitionsbhereitschaft

Besitzdauer und geplante Investitionen,

n=222
160
140 M mehrals €40.000
120 M €20.000 bis € 40.000
100 M €10.000 bis € 20.000
M €5.000 bis € 10.000
80
M bis € 5.000
60
40
20
0

Seitweniger als 5 Zwischen5und 15 Seitmehr als 15 Jahren.
Jahren. Jahren.

Besitzdauer des Gebdudes

0% 10% 20% 30% 40% 50% B0% T0% 0% G0%

= Seitwenigerals 5 Jahren. = Zwischen S und 1% Jahren. = Seit mehr als 15 Jahren.

Die Besitzdauer ist ein
relevanter Faktor bei der
Investitionsbereitschaft

Hohere Bereitschaft bel
Gebauden die kirzer im
Besitz sind (71%
investiert mehr als
40.000,- Euro)




Ausgewahlte Empfehlungen

Typ 1: Jingere bis mittlere Altersgruppe (unter 50
Jahre); hoheres Bildungsniveau; mittleres und
hoheres Einkommen; Haushalte mit Kindern oder 2-
Personen-Haushalte

Empfohlene Mafinahme: Sanierung beim Ankauf von
Eigenheimen:  Umfassende  Modernisierung  und
Adaptierung des Gebaudes inklusive méglicher
Grundrissénderungen und Zubauten sowie thermisch-
energetischer Sanierung

Typ 2: Jlngere bis mittlere Altersgruppe; einfache
bis mittlere Bildung; niedriges bis mittleres
Einkommen; Haushalte mit und ohne Kinder;
Singlehaushalte

Empfohlene MaBnahme: ,Step by Step™-schrittweise
Sanierung im Rahmen eines Sanierungskonzeptes;
Energiecheck, Heizungscheck

Typ 3: Altere Personen (alter als 50 Jahre): mittlere
Bildung; niedriges bis mittleres Einkommen; oftmals
in Pension; Ein- oder Zwei-Personen-Haushalte

Empfohlene MaBBnahme: Energiecheck, Heizungscheck
,Step by Step™-schrittweise Sanierung im Rahmen eines
Sanierungskonzeptes in kleinem Umfang

Typ 4: Altere Personen (élter als 50 Jahre): mittleres
und hoheres Bildungsniveau; mittleres und héheres
Einkommen: oftmals in Pension; Zwei-Personen-
Haushalte

Empfohlene MaBnahme: Altersgerecht und
energieeffizient: umfassende Modernisierung mit
MalRnahmen zur Barrierefreiheit sowie mdglicher
Verkleinerung der Wohnflache durch Schaffung getrennt
nutzbarer Wohneinheiten + umfassende thermisch-
energetische Sanierung

Quelle: WoZuBau; OGUT?
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Empfohlene MaBnahme: Altersgerecht und
energieeffizient: umfassende Modernisierung mit
MalRnahmen zur Barrierefreiheit sowie mdglicher
Verkleinerung der Wohnflache durch Schaffung getrennt
nutzbarer Wohneinheiten + umfassende thermisch-
energetische Sanierung




Fragen flr die Diskussion

Was bleibt an gebaudebezogener Beratung, wenn von der 6ffentlichen Hand
geforderte Beratungen nicht anrechenbar sind?

Was bleibt an gebdudebezogenen Mallnahmen, wenn von der 6ffentlichen Hand
geforderte MalBnahmen nicht anrechenbar sind?

Mit welchem Aufkommen an Energieberatung muss man rechnen? Welcher Markt
fir Energieberatung wird entstehen?

Ist die Abgrenzung zwischen Energieberatung (Energieverbrauchsprofil eines
Verbrauchers) und Energieaudit (Energieverbrauchsprofil von Gebauden /
Prozessen) ausreichend bzw. sinnvoll?

Braucht es analog zu den im Gesetz gemachten Spezifikationen zur

Energiedienstleistung Energieaudit auch solche flir die Energiedienstleistung
Energieberatung?




Kontakt

DIM Franziska Trebut Monika Auer

Bereichsleitung Energie und Generalsakretarin

Innovatives Bauen

Osterreichische Gesellschaft fiir Osterreichische Gesellschaft fiir
Umwelt und Technik (OGUT) Umwelt und Technik (OGUT)
HollandstraRe 10/46, 1020 Wien HollandstraRe 10/46, 1020 Wien
T: +43-1-315 63 93-28 T:+43-1-315 63 93-17

F: +43-1-315 63 93-22 F: +43-1-315 63 93-22

E: E:

W: W:

Mdéchten Sie Uber aktuelle Entwicklungen aus den Bereichen Energie und Innovatives Bauen informiert werden?
Registrieren Sie sich jetzt fir den monatlichen OGUT Newsletter unter




